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Cantieri. Pronto progetto per un secondo pool di navi

DAmico allarga
la flotta nipponica

TOKYO. Dalnostrocorrispondente

s Cesard dAmico ha deciso di
iscriversiauncorsodilinguagiap-
ponese. L'armatore del gruppo
guidatodaluiedal cuginoPaoloin-
tendefare questosforzopersonale
perdareunsegnaleai tanti partner
dibusiness che hanel Sol Levante.
Sisa che i giapponesi apprezzano
che uno straniero sappia parlare
unpo’'nellalorolingua:bastanopo-
che parole per sentirsi immanca-
bilmente dire «come parlabene il
giapponese!» e mettere I'interlo-
cutore inun atteggiamento di cor-
dialedisponibilita.
DadecenniCesaréd@Amico e di
casa in Giappone. Negli ultimi
giorni¢venutoaTokyoealmabari
per avviare il lancio del secondo
“pool” globale dinavi: dopounan-
no e mezzo dal lancio del pool nel
segmento “Supramax” (da 53 a
sqmilatonnellatadiportatalorda),
ora¢lavoltadellanciodellapropo-
stadioperativitacongiuntanelset-
tore Panamax/Kamsarmax (da76
a84milatonnellate). Egiapensaal-
lapossibilitadiestendere infuturo
ilprogettoanaviancorapitigrandi
(oconunaltropoolautonomooin
accorpamentoalsecondo).
«Armatorigiapresentinel primo
poolealirinuovihannomanifestato

unconcretointeresse-afferma-peri.

giapponesi,allinizio,nonéstatofaci-
leconvincersidellabontadellinizia-
tiva, in quanto al di fuori delle loro
abitudini a una rata di nolo stabile,
Malesperienzadiquestaultimoan-
noemezzohaevidenziatoibenefici
complessividiunacondivisioneche
pure comporta I'assunzione di un
po’ pitt di rischio». Tanto piit che
«noi abbiamo messo tutte le nostri
navi Supramax: nonsiamo unsem-
plice gestore di pool che agisce per
commissioni, ma ¢ il nostro primo
interessedirettoquellodel successo
dell'iniziativa. Portiamolenostrena-
vi, il nostro network e unvalore ag-
giunto atuttiipartecipanti: conuna
flottadisponibiledidimensioni,siha
pitvisibilitasulmercato, piiiflessibi-
lit e inultima analisi una maggiore
capacita di cogliere le opportunita

chesipresentanosulmercato.

L’anno scorso d’Amico aveva
un po’ stupito i partner locali alla
convention del gruppo a Tokyo,
chiedendo ad alcuni interlocutori
dirivedere in parte alcuni accordi,
tenendo conto del momento diffi-
cile del mercato, senza esitare ari-
vendicare le benemerenze acqui-
sitein passato («C'erano stati anni
in cui i cantieri nipponici erano in
gravi difficoltd e noi siamo venuti
loroincontro»). Inpratica,sitratta-
vadiconcordarerinviinellaconse-
gnadinavioriduzionitemporanee
di prezzo recuperabili in tempi
successivi.Larispostaéstataabba-
stanza positiva, ma non da tutti.
«Chi ha potuto ci ha fatto conces-
sioni - dice d'Amico - ma alcuni ci
hannodettodinonpoterfarenulla,
in quanto erano stati messi in una
situazione difficile dalla caduta in
non-performance di altrioperato-
ri,come Daiichi Chuo», Un esem-
pio,insomma, di come il default di
alcuni possa danneggiare altri e
non necessariamente avere im-
patti positivi attraverso una ridu-
zione dell'offerta in un mercato
cheresta“oversupplied”.

1l punto fondamentale, osserva
ancora, & che larichiestaesplicitadi
condizioni temporanee migliori
non ha assolutamente intaccato la
credibilita del gruppo: «Noi abbia-
Mo sempre mantenuto i nostri im-
pegni,conunfortescrupoloaraffor-
zarelanostraaffidabilita Neeunari-
provailfattochesiamoriuscitiafar-
cifinanziare dabanche giapponesi,
sialocali sia nazionali. A lungo ter-
mine e avolte senzaneanche avere
sollecitato». A parere di d’Amico, il
comparto dry-recentemente il pit1
penalizzato - appare indirizzato nel
2017aunrecuperopiustabile, chesi
consolideraneidueannisuccessivi,
quando si fara sentire leffetto della
forte riduzione degli ordinativi del-
l'industria per nuove navi. Per le
stesse ragioni sostanziali, le pro-
spettive di miglioramento riguar-
danoancheilcompartotanker.

S.Car.
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